Livro ensina como conquistar clientes usando a força de buscas do Google

O livro “SEO Otimização de Sites” explica, de forma simples e prática, como é possível colocar sites nas primeiras posições no Google e em outros sites de busca. Desta forma, é possível ampliar a clientela e fechar vendas conquistando os visitantes que fazem buscas por produtos e serviços pela internet. A sigla SEO vem do inglês e significa Search Engine Optimization.

Paulo Rodrigo Teixeira é o autor do livro e tem 10 anos de experiência na área. Ele é editor do site Marketing de Busca, que é referência em SEO no Brasil segundo diversos veículos. Teixeira também é certificado no Google Advertising Professional.

- Um livro que desmistifique os segredos dos sites de busca é essencial para a construção de sites mais eficientes. O SEO tem sido a estratégia preferida dos profissionais do marketing digital americano. O Brasil carecia de uma literatura específica para atender a esta demanda - explica Teixeira.
No mercado americano, o SEO movimenta bilhões de doláres e a previsão é de um incremento ainda maior do setor.  Por isso, a importância para as empresas em aproveitar estas técnicas. O livro explica conceitos como o cadastro em sites de busca, e ainda como conseguir links para seu site e aproveitar a força do conteúdo gerado pelo usuário. É um guia imperdível para donos de empresa, profissionais de marketing digital e interessados em internet.

No site http://www.livroseo.com você pode conferir atualizações, notícias e onde comprar.
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